
MANIFESTO 

CONCORRÊNCIA 

COM VALOR

A COMPETIÇÃO
A competição dentro da livre concorrência é o motor do aperfeiçoamento e inovação de bens e serviços. Para que ela seja 
estruturadora de um mercado saudável e dinâmico, em qualquer setor da economia, ela deve ocorrer de forma a promover a 
máxima igualdade nas condições de participação entre os competidores e reconhecer os valores que cada um dos partici-
pantes está trazendo para a mesa.

No nosso setor, no momento que o contratante formata uma concorrência é importante que reconheça a complexidade que 
está por trás de uma solução de projeto. A boa solução envolve questões metodológicas, funcionais, técnicas, financeiras e 
estéticas, que são criações únicas de cada empresa de arquitetura, para dar resposta ao programa do potencial cliente.

Essa solução única – por isso envolve direito autoral – é o nosso valor de mercado e sua remuneração deve ser proporcional 
ao valor que cria para o cliente (funcionalidade, imagem corporativa, economia, sinergia, outros).

O projeto de arquitetura é o início de uma cadeia que movimenta um amplo setor da economia (consultores, projetistas, 
construtoras e indústria). Dessa forma, o contratante tem responsabilidade fundamental na constante estruturação e 
crescimento desse setor. O contratante deve promover concorrências baseadas em princípios éticos e de transparência que 
será a base para o fortalecimento de nosso mercado e com resultados positivos para todos.

Com esse objetivo a AsBEA se propõe a uma ampla interlocução com todos os participantes do setor para promover as 
melhores práticas concorrenciais e, dessa forma, contribuir para a valorização do projeto de arquitetura e por consequência, 
toda a cadeia produtiva que dele depende

O FUTURO
O objetivo é a valorização da atuação profissional do arquiteto. A campanha Concorrência com Valor é o início de um pro-
cesso através da conscientização dos contratantes de como organizar uma competição em que todos saiam ganhando ao 
pautar a igualdade de condições, a transparência e a remuneração justa que possibilite o nosso setor a continuar contribu-
indo para o crescimento econômico e melhoria da sociedade através do projeto.

Os resultados dessa iniciativa inicial deverão ser avaliados segundo o grau de adesão das empresas de arquitetura, fornece-
dores e clientes. Dessa forma, após a aprovação e adesão da campanha pelas empresas da AsBEA deveremos iniciar a apre-
sentação desse conceito para os contratantes e, também nossos parceiros do setor (construtores, indústria, consultores e 
projetistas).

Para isso buscaremos realizar várias apresentações para os potenciais contratantes de projeto através de eventos direcio-
nados para cada público específico (gerenciadoras, facilities, incorporadoras, etc.). Essa estratégia deverá identificar e 
estruturar as abordagens que possibilitem a melhor divulgação considerando as associações e entidades (ABRAFAC, 
SECOVI, Corenet, Câmaras de Comércio, etc) ou grandes contratantes individuais.

Não menos importante, estabeleceremos um diálogo com nossa cadeia econômica para que essa prática seja compreendida 
e que eles também se tornem divulgadores importantes, pois, serão diretamente beneficiados pelas práticas mais transpar-
entes do mercado.

Além da campanha “Concorrência com Valor” será elaborado um Manual para Editais de Concorrências para Contratação de 
Arquitetura AsBEA que irá complementar o conjunto dos manuais de contratação e que incorpora todos os benefícios das 
boas práticas.


